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Последнее десятилетие было чрезвычайно удачным 
для торговли, которая превратилась в одну из ди-
намично развивающихся областей и в которой 

процессы преобразований протекают наиболее активно. 
Несмотря на мировой экономический кризис и 

его последствия, все большую популярность приобрета-
ют новые форматы торговых объектов, стремительные 
темпы создания которых оказывали содействие увели-
чению количества рабочих мест, обеспечению работой 
высвобожденных из других сфер деятельности работ-

ников. Объемы и динамизм развития торговой деятель-
ности в значительной мере определяются эффективно-
стью социально-экономической политики государства. 

В этом контексте актуальной задачей является 
создание целостной многоуровневой эффективной си-
стемы правового регулирования торговли, особенно в 
сфере инвестиционной деятельности, являющейся за-
логом расширения и развития деятельности торговых 
организаций. В данном процессе важная роль отводится 
государственному регулирования. 

Государственное управление инвестиционной 
сферой предполагает форму некоего «принуждения», 
без которого оно лишено смысла, поскольку, если бы 
рынок сам регулировал перелив капитала исходя из го-
сударственных интересов, то любое вмешательство го-
сударства в инвестиционный процесс было бы излиш-
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ним. Поэтому государство должно соединить интересы 
общества, понимаемые, прежде всего, как сохранение 
его благополучия, с интересами предпринимательской 
деятельности, в том числе путем регулирования инве-
стиционных потоков [13, с. 123].

 Проблемам государственного регулирования ин-
вестиционной деятельности посвящены работы Е. В. Ба-
лацкий, О. А. Забелин, С. М. Васильченко, В. Г. Тихонова 
и др. Данные авторы вполне справедливо указывают на 
важнейшее место государственного участия в инвести-
ционном процессе. Вместе с тем на сегодня в научной 
литературе не выработано аналитического инструмента 
оценки эффективности государственного регулирования 
инвестиционной деятельности, в том числе и в области 
торговли, что в значительной степени тормозит развитие 
инвестиционных процессов в торговой деятельности.

Таким образом, целью данной статьи является 
описание методологических основ оценки эффектив-
ности государственного управления инвестиционной 
деятельность в торговой сфере [1, с. 19]. 

В экономической литературе [2, 3, 4, 12] инвести-
ции однозначно рассматриваются как желательный и, по-
рой, единственный инструмент развития экономики вне 
которого данное развитие становится невозможным.

С такой трактовкой инвестиций можно поспо-
рить, поскольку существуют не менее эффективные 
механизмы экономического роста, например экономия 
ресурсов, повышение производительности труда и т. д. 

Данные инструменты экономического роста впол-
не применимы и в практической торговой деятельно-
сти, где рациональное использование торговых площа-
дей, использование современных торговых технологий 
в значительной степени нивелируют значение инвести-
ционной составляющей в торговой деятельности. 

 Вместе с тем, оставаясь важной составной частью 
развития системы национальной торговли, инвестиции, 
являясь, по сути, наиболее простой и именно поэтому 
наиболее желательной формой стимулирования торго-
вой деятельности, находятся, в связи с этим, под при-
стальным вниманием государства, составляют одну из 
стратегических целей экономического регулирования 

Непосредственно обращаясь к проблемам госу-
дарственного вмешательства в регулирование 
инвестиционного процесса в торговой деятель-

ности, необходимо рассматривать эту часть государ-
ственного менеджмента в двух плоскостях:

1. В перовом случае речь идет непосредственно о 
мерах государственного воздействия на инвестицион-
ные процессы, инвестиционные проекты и привлечение 
инвестиции. 

2. Во втором – как о деятельности государства по 
регулированию непосредственно анализируемой сферы 
деятельности, каковой в данном случае является тор-
говля, которая, в принципе, определяет успешность и 
эффективность инвестирования [5]. 

Инвестиционная сфера деятельности в Украине 
регулируется правовой базой, которая охватывает свы-
ше 100 правовых и нормативных документов (законов, 
постановлений, указов, положений, инструкций). Зако-

нодательную базу государственного регулирования ино-
странных инвестиций представляют: Закон Украины 
«Об инвестиционной деятельности» (первый норматив-
ный акт, в котором изложены общие правовые, эконо-
мические и социальные условия инвестиционной дея-
тельности на территории Украины) [7], Закон Украины  
«О защите иностранных инвестиций» [6] и Закон Украи-
ны «О режиме иностранного инвестирования» [8].

Особенностью государственного правового ре-
гулирования деятельности инвесторов на тер -
ритории Украины является то, что рядом с 

указанными законами, которые регламентируют ис-
ключительно инвестиционную сферу в государстве, 
используют положение ряда межотраслевых законов 
и подзаконных нормативных актов, а также то, что за-
конодательная база в сфере регулирования инвестици-
онной деятельности из года в год меняется, влияя на 
приток (отток) иностранных инвестиций и на вариацию 
уровня эффективности их использования. 

Такая распыленность объясняется главным обра-
зом существованием широкого круга правоотношений, 
связанных с розничной торговлей. Здесь можно выде-
лить несколько основных ступеней в иерархии норма-
тивных актов. Первыми в этой структуре следует назвать 
законы. Характеризуя законы, регулирующие правоот-
ношения в розничной торговле, можно отметить, что в 
своем большинстве эти законы лишь косвенно связаны 
с этими правоотношениями. Среди законов, непосред-
ственно регулирующих розничную торговлю, можно 
отметить Налоговый кодекс Украины, Закон Украины  
«О государственном регулировании производства и 
оборота спирта этилового, коньячного и плодового, ал-
когольных напитков и табачных изделий», Закон Укра-
ины «О защите прав потребителей», Закон Украины  
«О применении регистраторов расчетных операций в 
сфере торговли, общественного питания и услуг», Закон 
Украины «О ставках акцизного сбора и ввозной пошли-
ны на некоторые товары (продукцию)», Закон Украины 
«О патентовании некоторых видов предприниматель-
ской деятельности», Закон Украины «Об охране прав на 
знаки для товаров и услуг» и прочие. 

Кроме того, существуют письма, разъяснения и 
прочие документы, издаваемые различными органами 
государственной власти, которые с трудом можно назвать 
нормативными актами, но которые разъясняют правовую 
позицию соответствующего органа по тому или иному 
вопросу. Нельзя забывать и о местном законодательстве 
отдельно взятых населенных пунктов Украины. 

Вместе с тем вызывает сомнения, насколько такая 
сложная законодательная база отвечает функциональной 
сущности деятельности государства в области регулиро-
вания инвестиционных отношений в сфере торговли. 

Обращаясь к анализу данной проблемы на более 
глубоком научном уровне, отметим полное отсутствие 
методологического обеспечения аналитическое проце-
дуры, целью которой является определение эффектив-
ности государственных усилий по регулированию ин-
вестиционной деятельности в торговле. С этой целью 
дальнейшая оценка может быть проведена на основе ис-
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пользования метода или точнее методики «эталонных 
разниц», предлженной К. Кастелло в качестве инстру-
мента экономического анализа [14, с. 323].

 В основе этой методики лежит утверждение, что 
эффективность любого действия может быть оценена в 
с равнении с неким эталоном, значение которого априо-
ри составляет 100%. Соответственно показатели эффек-
тивности изучаемого объекта или субъекта может быть 
рассчитана как отношение 100% результата – эталона к 
результатам, достигнутым объектом (субъектом). Этот 
метод хорош своей простотой и возможностью само-
стоятельно изучать экономические явления, однако и в 
нем имеется ряд сложностей, в частности речь идет о 
сложностях при выборе эталона, а также о необходимо-
сти некой статистической базы, обеспечивающей срав-
нимость полученных результатов. Вместе с тем данные 
международной статистики дают возможность оценить 
уровень эффективности государственного регулирова-
ния инвестиционной деятельности в области торговли, 
избрать некий эталон для анализа.

В частности, за основу такого анализа могут быть 
взяты данные отчета Международной финансовой кор-
порации о ведении бизнеса в мире Doing Business, ко-
торые дают возможность оценить насколько государ-
ственные усилия формируют позитивный инвестици-
онный климат в стране [9].

На сегодня в Украине осуществляют свою деятель-
ность 8 национальных операторов (торговых сетей, ко-
торые присутствуют в 4-5 экономико-географических 
регионах страны), 7 региональных операторов (в 2-3 ре-
гионах), 48 локальных операторов (в 1 регионе) и 5 меж-
дународных операторов (центральный офис и контроль 
деятельности осуществляется из-за границы), вместе с 
тем и в уставном капитале многих национальных опера-
торов также присутствует доля зарубежных инвестиций.

Зарубежных инвесторов не останавливает тот 
факт, что за по данным отчета Международной фи-

нансовой корпорации о ведении бизнеса в мире Doing 
Business 2010, в рейтинге простоты открытия и ведения 
бизнеса Украина занимает 134 место среди 183 стран.

В частности, в отчете сказано, что в 2010 году в 
Украине существовало 10 процедур, которые надо осу-
ществить для регистрации, выполнение которых зани-
мает до 27 дней. Стоимость открытия бизнеса состав-
ляет 5,8 процента показателя национального дохода на 
душу населения, который в 2010 году был равен $186,4.

Кроме того, для открытия нового предприятия ну-
жен минимальный уставной капитал, который состав-
ляет 153,5 процентов национального дохода на душу на-
селения, т.е. $4932. Тем временем в десяти странах, где 
условия открытия бизнеса намного проще, в частности, 
в Канаде, Австралии, Новой Зеландии, Грузии, Белару-
си, Македонии, и других, существует максимум шесть 
процедур, выполнение которых занимает до шести дней 
и равен четырем процентам дохода на душу населения.

В Украине же на сегодня предприниматели имеют 
возможность подать весь пакет документов в одно окно 
и ждать пока за них будут собраны все нужные разреше-
ния и документы для открытия предприятия. Вся про-
цедура занимает несколько месяцев, соответственно 
данный факт также снижает привлекательность инве-
стирования в торговлю [11]. 

Ни в одной из этих стран, как и в 70-и других 
мировых экономик, нет требований к минимальному 
уставному капиталу для открытия бизнеса, кроме того 
количество законов, регулирующих торговую и инве-
стиционную деятельность в Украине является чрез-
мерно высокой, вместе с тем непозволительно высоким 
является и количество торговых предприятий с присут-
ствием иностранного капитала, которое выражается как 
в прямом участии иностранных инвесторов в деятель-
ности торговых предприятий, так и в опросредованном 
влиянии на деятельность предприятий торговли в каче-
стве акционеров, совладельцев и т. д. (табл. 1).

Таблица 1

 Рейтинг стран по показателям легкости процесса открытия и ведения торгового бизнеса (составлено автором 
по данным отчета Doing Business in 2011) 
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1 2 3 4 5 6 7 8 9

1 Новая 
Зеландия 1 1 0,4 0 4,2 0, 2 17

2 Канада 1 5 1,7 0 118, 8 12,1 42

3 Австралия 2 2 0,8 0 18,9  1, 2 31

4 Сингапур 3 3 0,7 0 1, 8 0, 7 32

5 Грузия 3 3 3,7 0 1, 2 0, 1 11

6 Македония 4 4 2,5 0 2,7 0,4 28

7 Белоруссия 5 6 1,7 0 11,3 0,1 345
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Соответственно данные табл. 1 позволяют из-
брать эталон для определения эффективности государ-
ственного управления инвестиционной деятельностью 
в торговой сфере, а также проанализировать показатели 
данной эффективности. 

В качестве эталона избрана страна, стоящая в рей-
тинге на первой позиции, в данном случае – это Новая 
Зеландия, в которой показатели эффективности управ-
ления принимаются за 100%. 

Расчет показателя эффективности государствен-
ного вмешательства в инвестиционную деятельность 
торговых предприятий предлагается проводить по фор-
муле [10]: 

Пгви = (Nт / Nи) / (Nп + Nд + Nз ∙ Сд + Ск),
где    Пгви – показатель эффективности государственно-
го регулирования инвестиционной деятельности в тор-
говой сфере (%);

Nт – количество торговых предприятий (тыс.);
Nи – количество торговых предприятий с присут-

ствием иностранного капитала (тыс.);
Nп – количество процедур, необходимых для от-

крытия бизнеса (шт.);
Nд – количество дней, необходимых для регистра-

ции бизнеса (дней); 
Nз – количество законов, регулирующих инвести-

ционную и торговую деятельность; 
Сд – стоимость открытия бизнеса, от дохода на 

душу населения (%);
Ск – статутный капитал в проценте дохода на душу 

населения (%).
По данной формуле рассчитаем показатель эф-

фективности государственного управления инвестици-
онной деятельность в торговой сфере в стране-эталоне 
(Пгвиэ):

Пгвиэ = (4, 2 / 0, 2) / (1,0 + 1,0 + 0,4 + 0,0 + 17,0) = 1,08. 
Далее рассчитаем показатель эффективности го-

сударственного управления инвестиционной деятель-
ность в торговой сфере в Украине (Пгвиу):

Пгвиу = (65,3 / 41, 2) / (10, 0 + 27,0 + 5,8 + 153,3 + 307,0) =  
= 0, 003.

Если приять, что Новая Зеландия реализует свой 
потенциал в области регулирования инвестиционной 
деятельности в сфере торговли на 100% и этот показа-
тель является эталоном, то в таком случае Украина ис-

пользует этот же потенциал на 28% (0,003 × 100% : 1,08 = 
= 0,277%).

ВыВОДы 
Таким образом, простые расчеты показывают, 

что законодательное регулирование инвестицион-
ной деятельности в торговой сфере Украины далеко 
от идеала и, по сути, не решает проблем воздействия 
инвестиционно-торговых экстерналий на саму эффек-
тивность торговой деятельности. В этой связи госу-
дарству необходимо обратить самое пристальное вни-
мание на совершенствование механизма управления 
инвестиционной деятельностью в торговле, в том числе 
и на основе изучения передового опыта в данной сфере 
экономики и государственного управления.                   
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Підвищення техніко-технологічного рівня вироб-
ничих процесів, що є обов’язковим для гірничо-
збагачувальних комбінатів, потребує великих 

інвестицій. У той же час інвестиційна привабливість 
вітчизняних промислових підприємств є недостатньою. 
Така ситуація зумовлена недосконалістю методик пере-
оцінки вартості основних фондів підприємств. 

Враховуючи значну частку машин і обладнання 
у вартості активів промислових підприємств, досто-
вірність вартості техніки в поточному періоді з ураху-
ванням її зносу зумовлює правильність розрахунків со-
бівартості продукції, прибутку й інших показників, що 
впливають на вартість підприємства, його ринкову ка-
піталізацію та інвестиційну привабливість.

Дослідження в даному напрямі необхідні для роз-
робки методичних підходів до визначення фізичних 
строків служби машин та обладанання з урахуванням їх 
морального зносу 

Теоретичною та методологічною основою дослі-
дження послужили роботи вітчизняних і зарубіжних 
авторів у галузі оцінки економічної ефективності ви-
користання у народному господарстві нової техніки, 
обладнання, винаходів, а також існуючі типові і галузеві 
методики, рекомендації щодо оцінки ефективності капі-
тальних вкладень. 

Безліч робіт присвячено питанням строків служ-
би і оновлення моделей машин і обладнання, однак 
актуальним і невирішеним залишається найголовніше,  
а саме, яким чином ув’язати ці два поняття. 

У процесі дослідження використані праці таких ві-
домих економістів, як А. Є. Розенплентер, С. Ф. Покро-
пивний, В. Ф. Спірін, Р. З. Акбердін, В. П. Александрова, 
а також Б. Є. Бачевський, Е. А. Решетняк, А. В. Чернобай 
та багатьох інших.

Деякі автори, а саме: С. М. Ямпольський, А. М. Май-
данович, пропонували для визначення строку ефектив-
ної експлуатації моделі будувати низку взаємозамінних 
знарядь праці, 

Більш глибоке вивчення питання оцінки оцінки 
термінів служби машин і обладнання досліджено в робо-

тах С. В. Козаченко, В. Я. Нусінова, Н. М. Круглої тощо, 
але проблема не знайшла свого остаточного розв’язання, 
адже актуальним і невирішеним залишається питання, 
яким чином ув’язати ці два поняття? Визначення термі-
нів служби машин і обладнання через строки служби їх 
моделей, обумовлених моральним зносом другого роду, 
а також оцінка термінів заміни моделей машин на нові 
покращені аналоги, і розрахунок економічного ефекту 
від упровадження нової машини на прикладі гірничо-
збагачувальних комбінатів.

У довгостроковій перспективі інвестиції в нову 
техніку залишаються найважливішим, визначальним 
фактором економічного розвитку, зростання ефектив-
ності виробництва промислового підприємства. 

Діюча одиниця обладнання виникає як наслідок 
реалізації проекту машини певної моделі, її виготовлен-
ня та продажу з подальшим введенням в експлуатацію. 
Цей об’єкт має всі властивості моделі, які можуть бути 
змінені тільки в процесі зміни конструкції цього діючо-
го об’єкта. Діюча машина може бути замінена, модерні-
зована або припасована до лінії чи комплексу машин. 
Зі заміною машини її модель може залишитись, якою і 
була, або змінитися на іншу – ту, що замінює [1].

Заміна діючого обладнання на підприємстві, що 
його експлуатує, може бути викликана цілою низ-
кою причин: високим рівнем фізичного зносу, який 

робить подальшу експлуатацію обладнання неефектив-
ною; швидким зростанням рівня морального зносу дру-
гого роду, що випереджає зростання зносу фізичного.

Із факторів, які впливають на напрямок, форму й 
види відновлення, як це зазначено в роботі Н. Д. Свірі-
дової [2], виокремлено зовнішні фактори (моральний і 
фізичний знос, методи державного регулювання еконо-
мічних процесів, кон’юнктури ринку, економічну й по-
літичну стабільність, стан довкілля).

Основними різновидами зносу основних фондів 
є фізичний і моральний. При цьому моральний (еконо-
мічний) знос основних фондів відповідно до характеру 
причин, які його викликають, має декілька форм.

Моральний знос 1-го роду – це вид зносу, зумов-
лений здешевленням вартості виробництва об’єктів-
аналогів.

Моральний знос 2-го роду – це вид зносу, зумов-
лений науково-технічним прогресом (створенням нової 
техніки з відмінностями в дизайні, складі конструкцій-
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